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L'INSA Rennes propose 
plusieurs types de 

partenariat permettant à 
l’entreprise :

de participer aux 
Projets 

Professionnels 
Individualisés 

de proposer 
des cas pratiques 
d’ingénierie, des 

projets d’entreprise, 
visites de sites, 

challenges, etc…

de présenter ses 
métiers aux étudiants 

lors de déjeuners-
rencontres dédiés à 

son entreprise

Access   Bronze   C
am

pus  M
écénat 



Partenariat ACCESS
Avantages

 Invitation au « Stage Dating » 5ème année dans le cadre de la journée de l’immersion professionnelle « Career Days » 
INSA Rennes organisée au mois d’octobre

• en présentiel en ½ journée et en distanciel le lendemain sur une journée

 Invitation au « Stage Dating » 3ème et 4ème année dans le cadre de la journée de l’immersion professionnelle « Career 
Days » INSA Rennes organisée au mois de février

• en présentiel en ½ journée et en distanciel le lendemain sur une journée

 Proposition de participation au Projet Professionnel Individualisé (visite entreprise, conférence amphi / visite atelier 
RH, simulation d’entretien …)

 Communication du partenariat via le Career Center JobTeaser
 Présence du nom et logo sur le site Internet de l'INSA Rennes

 Réduction au Forum Grand Ouest de 10% pour un stand PME 
(forum organisé indépendamment de la DREP par une association étudiante)

Modalités 

La convention est signée pour une année universitaire et reconduite 2 fois tacitement.
L’entreprise s’engage à verser à l’INSA Rennes la somme de 950 € HT soit 1 140 € TTC au titre de l’adhésion annuelle. 
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Partenariat BRONZE
Avantages

 Invitation à la journée de l’immersion professionnelle « Career Days » INSA Rennes organisée au mois d’octobre comprenant :
• « Stage dating » 5ème année organisé en présentiel en ½ journée et en distanciel le lendemain sur une journée
•   Pitch Entreprise de 20 min (présentation de votre entreprise, d’un métier, d’un projet ou d’une technologie…)
•  Agora des partenaires : table ronde d’une heure avec les étudiants du cycle préparatoire et cycle ingénieur

 Invitation à la journée de l’immersion professionnelle « Career Days » INSA Rennes organisée au mois de février comprenant :
• « Stage dating » 3ème et 4ème année organisé en présentiel en ½ journée et en distanciel le lendemain sur une journée
•  Pitch Entreprise de 20 min (présentation de votre entreprise, d’un métier, d’un projet ou d’une technologie…)
•  Agora des partenaires : table ronde d’une heure avec les étudiants du cycle préparatoire et cycle ingénieur

 Proposition de participation au Projet Professionnel Individualisé (visite entreprise, conférence amphi / visite atelier RH, 
simulation d’entretien …)

 Communication du partenariat via le Career Center JobTeaser

 Présence du nom et logo sur le site Internet de l'INSA Rennes

Modalités

La convention est signée pour 3 années universitaires. 
L’entreprise s’engage à verser à l’INSA Rennes la somme de 2 500 € HT soit 3 000 € TTC au titre de l’adhésion annuelle. 
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Présentateur
Commentaires de présentation
Permettant à l’entreprise de : 

accroitre sa notoriété auprès des élèves d’une ou plusieurs filières ciblées 
échanger en petit comité avec les élèves 
interagir avec d’autres entreprises du territoire sur des enjeux communs




Partenariat CAMPUS
Avantages

 1 déjeuner-rencontre avec ateliers thématiques

 1 visite de site   

 1 cas pratique d’ingénierie

 Invitation à la journée de l’immersion professionnelle « Career Days » INSA Rennes organisée au mois d’octobre comprenant :
• « Stage dating » 5ème année organisé en présentiel en ½ journée et en distanciel le lendemain sur une journée
• Pitch Entreprise de  20 min (présentation de votre entreprise, d’un métier, d’un projet ou d’une technologie…)
• Agora des partenaires : table ronde d’une heure avec les étudiants du cycle préparatoire et cycle ingénieur

 Invitation à la journée de l’immersion professionnelle « Career Days » INSA Rennes organisée au mois de février comprenant :
• « Stage dating » 3ème et 4ème année organisé en présentiel en ½ journée et en distanciel le lendemain sur une journée
• Pitch Entreprise de  20 min (présentation de votre entreprise, d’un métier, d’un projet ou d’une technologie…)
• Agora des partenaires : table ronde d’une heure avec les étudiants du cycle préparatoire et cycle ingénieur

 Proposition de participation au Projet Professionnel Individualisé (visite entreprise, conférence amphi / visite atelier RH, simulation 
d’entretien …)

 Communication du partenariat via le Career Center JobTeaser

 Présence du nom et logo sur le site Internet de l'INSA Rennes      

 Modalités

La convention est signée pour 3 années universitaires.
L’entreprise s’engage à verser à l’INSA Rennes la somme de 5 000 € HT soit 6 000 € TTC au titre de l’adhésion  annuelle. 
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Présentateur
Commentaires de présentation
Permettant à l’entreprise de : 
Impliquer leurs RRH dans des interactions de proximité avec les étudiants
présenter l’éventail des métiers, projets et expertises de l’entreprise
installer une relation privilégiée sur le long terme 
accompagner les étudiants dans le passage charnière d’étudiant à jeune actif – posture professionnelle




SYNTHESE DE L’OFFRE PARTENARIALE

ACCESS* BRONZE CAMPUS

Communication du partenariat via le « Career 
Center » Job Teaser

X X X

Logo et lien sur site internet X X X
Participation au Projet de Parcours Individualisé X X X
Invitation aux 2 journées de l’immersion 
professionnelle « Career Days » comprenant :

X X X

- « Stage dating » X X X

- Pitch Entreprise X X
- Agora des Partenaires X X

1 déjeuner rencontre avec ateliers thématiques X

1 visite de site X

1 cas pratique d’ingénierie X

Durée
1 année

reconduite 2 fois 
tacitement

3 années universitaires 3 années universitaires

Tarif annuel HT 950 € 2 500 € 5 000 €
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*Une réduction de 10 % sur un stand PME au Forum Grand Ouest est incluse dans le partenariat ACCESS 
(événement organisé par l’association étudiante FGO indépendamment de la DREP)



Pour contacter la Direction des Relations Entreprises et Partenariats

drep@insa-rennes.fr

 Hélène DECAUX
Chargée des Relations Entreprises et Partenariats & Mécénat Fondation INSA Rennes
02.23.23.88.49
helene.decaux@insa-rennes.fr

 Virginie GERGES
Chargée des Relations Entreprises et Partenariats & Formation Continue
02.23.23.82.77
virginie.gerges@insa-rennes.fr

 Nathalie LEPAGE
Assistante administrative et financière
02.23.23.88.32
drep@insa-rennes.fr

 Catherine DANTY-SURIAM
Directrice des Relations Entreprises et Partenariats
Déléguée Générale de la Fondation INSA Rennes
06.74.82.02.70
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